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Bestellsystem CaDirect weiter erfolgreich
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Die CaDirect GmbH & Co. KG, Anbieter des gleichnamigen Online-Bestellsystems fir
mittelstdndische Unternehmen, bleibt auf Erfolgskurs. Auch im Jahr 2006 gelang es dem
eProcurement-Dienstleister aus Wiesbaden, die Zahl seiner Kunden und die tber die
Plattform abgewickelten Online-Bestellungen zu steigern. Die Zunahme von gut zehn
Prozent liegt dabei im Schnitt der vergangenen Jahre.

Thomas Vogel, Griinder und Geschéftsfihrer der CaDirect GmbH & Co. KG, sieht die
Grlnde fir das Wachstum vor allem in der Ausrichtung des Internet basierenden
Beschaffungssystems. "Durch die konsequente Fokussierung auf mittlere Unternehmen
und die C-Artikel-Beschaffung", so Vogel, "ist CaDirect in diesem Segment heute eine
feste GroBe". Dies gelte umso mehr, als viele Betriebe des Mittelstands gerne die Vorteile
der Online-Bestellung nutzen, aber dafiir keine teuren, zumeist auf Konzerne
ausgerichteten Anwendungen einsetzen wollen. Vogel: "Trotz anderer Erwartungen der
Wissenschaft und groBer Anbieter geht beim Mittelstand die Umstellung auf neue
Beschaffungsprozesse eher langsam vor sich. Da hilft es natirlich, ein System wie
CaDirect einsetzen zu kénnen, das fur die anféngliche Bestellung von Biromaterial bis hin
zur héchsten Ausbaustufe, der Anbindung an ein ERP-System, nutzbar ist".

Bestellberechtigten Anwendern innerhalb CaDirect werden ein persénliches Passwort,
individualisierte Katalogrechte und ein individuelles Budget frei geschaltet. Durch die
Bestellung im Online-System entfallt somit die langwierige Suche in papiernen
Verzeichnissen, das haufig mihevolle Ubertragen von Bestellnummern und Artikeldaten
auf Faxvorlagen und auch das Abstimmen mit dem Vorgesetzten. Immer wieder
anfallende Bestellungen kénnen einfach in einem Standardkatalog gespeichert werden.
Dadurch ist die Nachbestellung einfach, schnell und ohne erneute Suche zu realisieren.

Als Griinde fUr die gute Entwicklung sieht Vogel, dessen Unternehmen vor drei Jahren als
Management Buy-Out (MBO) entstand, zudem die kontinuierlich wachsende Nachfrage
von Handlern. Um diese halten zu kénnen, reiche eine Fokussierung auf Preis nicht mehr
aus. Angesichts des groBen Konkurrenzdrucks missen diese die Bestellmdglichkeiten fur
ihre Kunden konsequent um Online-Verfahren ausdehnen und auch das Katalog-Angebot
erweitern. "Die Einbindung von CaDirect", so Vogel, "das nicht nur eine komplette
Bestellfunktionalitat inklusive Online-Controlling-Méglichkeiten sondern auch rund 20
Kataloge standardisiert enthalt, ist hier eine gute Option". So reicht die Bandbreite der
standardmé&Big angebotenen Artikel von Biromaterialien Gber Werkzeug bis hin zu
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Sicherheitsbedarf. Zudem lassen sich EDV, Elektronik-Bedarf, Blicher, sowie Biiromébel
einfach und schnell elektronisch bestellen. Die Kataloge, die dabei in direkter Konkurrenz Google-Anzeigen
zum eigenen Portfolio stehen, werden entweder ersetzt oder komplett ausgeschaltet. Auch
die Einbindung von Lieferanten ist méglich, die mit dem Handler in enger Kooperation

stehen eProcurement
' Printmedien
Argument flir diese Form der Zusammenarbeit ist dabei besonders die einfache Beschaffungskosten
Systemnutzung. Weil weder die unternehmenseigene IT-Struktur verédndert werden muss, gesenkt - sonst nichts
noch langfristige Einfiihrungsprojekte zu bezahlen sind, kann bereits innerhalb kiirzester www.lsl.de
Zeit mit der Nutzung begonnen werden. Konkret heiB3t das: Wenn die als Standard
hinterlegten etwa 20 Online-Produktkataloge ohne Verdnderung (lbbernommen werden, ist
im Idealfall ein Unternehmen bereits nach drei Tagen "eProcurement-fahig". Elektronische
. Beschaffung
= Druckversion | |j Zum Forum E-Procurement mit SAP
Anbindung bietet die
. . Logisma AG
Weitere Meldungen dieses Unternehmens: www.logisma.de
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